Eksport towaru - ujęcie podatkowe i bilansowe 

Eksportem jest potwierdzony przez urząd celny wywóz towarów z terytorium kraju poza terytorium Wspólnoty w wykonaniu czynności określonych w art. 7 ustawy o VAT, tj. m.in. sprzedaży, jeżeli wywóz dokonywany jest przez (art. 2 pkt 8 ustawy o VAT): 

· dostawcę lub na jego rzecz (eksport bezpośredni), 
  

· nabywcę mającego siedzibę poza terytorium Polski lub na jego rzecz (eksport pośredni). 

Obecnie definicja eksportu odnosi się do art. 7 ustawy o VAT, tj. zarówno do dostawy odpłatnej, jak i nieodpłatnej (przypominamy, że do 30 listopada 2008 r. przepis ten odnosił się jedynie do art. 7 ust. 1 pkt 1-4 ww. ustawy, tj. do odpłatnej dostawy towarów). 

WAŻNE: Od 1 grudnia 2008 r. rozszerzono definicję eksportu towarów. Obecnie za eksport uznaje się nie tylko odpłatną dostawę towarów, lecz również potwierdzony przez urząd celny wywóz towaru w ramach dostawy nieodpłatnej.
Stawka VAT w eksporcie 

Stawka VAT w eksporcie wynosi 0%. Aby jednak z tej preferencyjnej stawki skorzystać, podatnik musi posiadać dokument potwierdzający wywóz towaru poza terytorium Wspólnoty przed upływem terminu do złożenia deklaracji podatkowej za okres, w którym powstał obowiązek podatkowy z tytułu przedmiotowej dostawy. Jeżeli w tym terminie podatnik nie otrzyma stosownego dokumentu, nie wykazuje tej dostawy w miesiącu (kwartale) dokonania dostawy eksportowej, lecz w następnym okresie rozliczeniowym, stosując stawkę: 

· 0% - jeżeli dokument, o którym mowa powyżej, otrzyma przed terminem złożenia deklaracji za ten następny okres rozliczeniowy, 
  

· stawkę właściwą dla tej dostawy w kraju - jeżeli dokument potwierdzający dokonanie eksportu otrzyma po terminie złożenia deklaracji podatkowej za ten okres. 

Otrzymanie przez podatnika dokumentu potwierdzającego wywóz towaru poza terytorium Wspólnoty w terminie późniejszym (tj. po wykazaniu przedmiotowej dostawy w deklaracji VAT z zastosowaniem stawki krajowej) upoważnia podatnika do dokonania korekty podatku należnego w rozliczeniu za okres rozliczeniowy, w którym podatnik otrzymał ten dokument, tj. na bieżąco. 

WAŻNE: Od 1 grudnia 2008 r. powyższe zasady rozliczania eksportu dotyczą zarówno eksportu bezpośredniego (wywóz dokonany przez dostawcę lub w jego imieniu), jak i eksportu pośredniego (wywóz dokonany przez nabywcę lub na jego rzecz).
Opodatkowanie pozostałych czynności związanych z eksportem towaru 

Niekiedy dokonując eksportu towaru podatnik obciąża nabywcę dodatkowymi kosztami, np. kosztami opakowania, transportu czy ubezpieczenia towaru. Ustawa o VAT nie precyzuje, jaką stawkę VAT zastosować do ww. czynności. Art. 29 ust. 1 ustawy o VAT stanowi jedynie, że podstawą opodatkowania jest obrót, a obrotem jest kwota należna z tytułu sprzedaży, pomniejszona o kwotę należnego podatku. Kwota należna natomiast obejmuje całość świadczenia należnego od nabywcy. Przepis ten jednak nie wskazuje jednoznacznie, czy ww. czynności związane bezpośrednio z eksportem powinny być wliczone do podstawy opodatkowania eksportu, czy należy je rozliczyć osobno. Problem może być istotny, gdyż ustawodawca określił odrębnie termin obowiązku podatkowego m.in. dla usług transportowych. 

Ponieważ ustawa o VAT nie daje jednoznacznej odpowiedzi na powyższe pytanie, warto sięgnąć do uregulowań zawartych w Dyrektywie 2006/112/WE Rady z dnia 28 listopada 2006 r. w sprawie wspólnego systemu podatku od wartości dodanej. W art. 78 ww. Dyrektywy określono, że do podstawy opodatkowania wlicza się następujące elementy: 

a) podatki, cła, opłaty i inne należności, z wyjątkiem samego VAT, 

b) koszty dodatkowe, takie jak koszty prowizji, opakowania, transportu i ubezpieczenia, pobierane przez dostawcę lub usługodawcę od nabywcy lub usługobiorcy.

Zapisy Dyrektywy jednoznacznie zatem wskazują, że koszty opakowania, transportu czy ubezpieczenia towaru związane z dostawą (np. z eksportem) towaru nie są odrębną usługą, lecz stanowią element podstawowego świadczenia (dostawy towaru). Dlatego też koszty dodatkowe związane z eksportem należy wliczyć do podstawy opodatkowania eksportu i opodatkować łącznie jedną stawką VAT (tj. stawką 0%, jeżeli podatnik posiada stosowne dokumenty potwierdzające wywóz towaru poza terytorium Wspólnoty). Bez znaczenia pozostaje fakt, czy koszty te są wykazane w odrębnej pozycji faktury, czy zostały wliczone w cenę sprzedawanego towaru. Potwierdziła to Izba Skarbowa w Warszawie w interpretacji indywidualnej z 3 lipca 2008 r., nr IPPP2-443-600/08-2/BM: 

„(…) Jeżeli z uregulowań umowy zawartej pomiędzy Wnioskodawcą a kontrahentami wynika, że dostawca obciąża nabywcę towaru dodatkowymi kosztami (jakimi są na przykład koszty transportu towarów), a w konsekwencji łączna kwota należna z tytułu sprzedaży zostaje o te koszty powiększona, to należy je traktować jako element świadczenia zasadniczego. W konsekwencji koszty te, jako niestanowiące odrębnego świadczenia od wewnątrzwspólnotowej dostawy towarów czy eksportu towarów, podlegają opodatkowaniu według stawki właściwej dla dostawy towaru. 

Biorąc pod uwagę przedstawiony przez Wnioskodawcę stan faktyczny oraz obowiązujący w tym zakresie stan prawny, należy stwierdzić, że w sytuacji gdy dokumentuje on wewnątrzwspólnotową dostawę towarów oraz eksport towarów, przy spełnieniu określonych ustawą warunków ma prawo do zastosowania stawki podatkowej w wysokości 0%. W związku z powyższym koszty transportu tych towarów ujęte w odrębnej pozycji faktury VAT, pobierane przez Zainteresowanego również podlegają opodatkowaniu według stawki 0%. (…)” 

Również NSA w wyroku z 27 maja 2002 r., sygn. akt I SA/Wr 120/01 uznał, że brak jest podstaw do odrębnego opodatkowywania transportu, jeżeli transport ten jest niezbędnym elementem świadczenia związanego z dostawą towaru. Wprawdzie wyrok ten zapadł pod rządami „starej” ustawy o VAT, lecz nadal zachowuje on swoją aktualność. 

Dokument potwierdzający wywóz towaru poza terytorium UE 

W ustawie o podatku od towarów i usług nie określono formy potwierdzenia wywozu towarów poza terytorium UE, które umożliwia zastosowanie preferencyjnej 0% stawki VAT. W praktyce stosuje się zarówno formę papierową (dokument SAD), jak i elektroniczną (komunikat elektroniczny IE-599). Każda z tych dwóch form jest równorzędna. 

WAŻNE: Od 1 lipca 2009 r. zgłoszenia wywozowe będą musiały mieć postać elektroniczną. Stosowanie dokumentów w formie papierowej będzie możliwe jedynie w wyjątkowych sytuacjach (np. w przypadku przekraczania granicy przez podróżnych, którzy nie mają dostępu do systemu teleinformatycznego lub w przypadku awarii systemu ECS w urzędzie celnym wywozu).
Przypominamy, że z systemu ECS, tj. Systemu Kontroli Eksportu (Export Control System) eksporterzy mogą korzystać od 31 sierpnia 2007 r. Korzystanie z tego systemu umożliwia uzyskanie szybszego potwierdzenia wywozu towaru poza terytorium Wspólnoty, bez konieczności oczekiwania na powrót karty 3 SAD. 

W eksporcie bezpośrednim potwierdzeniem wywozu towaru poza terytorium UE może być elektroniczny komunikat IE-599 przesłany przez urząd celny wywozu. 

Natomiast w eksporcie pośrednim - właściwy urząd celny potwierdza wywóz towarów poza terytorium Wspólnoty przez fizyczne wydanie zagranicznemu nabywcy wydruku komunikatu IE-599 z zamieszczoną na nim pieczęcią i podpisem. Kopia takiego potwierdzenia uprawnia podatnika do opodatkowania eksportu według stawki 0%. W praktyce mogą jednak wystąpić trudności z uzyskaniem przez eksportera kopii ww. dokumentu, a co za tym idzie - brak możliwości zastosowania stawki 0%. Naszym zdaniem w przypadku, gdy towar odprawiany jest w Polsce, dopuszczalne jest zastosowanie preferencyjnej stawki VAT do eksportu pośredniego, gdy zagraniczny nabywca prześle polskiemu eksporterowi komunikat IE-599 w wersji XML. Takie stanowisko potwierdziła Izba Skarbowa w Warszawie w interpretacji indywidualnej z 26 lutego 2009 r., nr IPPP2/443-1755/08-2/MS: 

„(…) komunikat IE-599 jest generowany przez urząd celny wywozu, czyli urząd celny rozpoczynający procedurę. Konieczność jego opatrzenia pieczęcią i podpisem organu celnego wynika z tego, iż polskie organy skarbowe nie mają możliwości weryfikacji wiarygodności komunikatu IE-599 wygenerowanego przez zagraniczny urząd celny (ze względu na różnice w implementacji ECS w różnych krajach UE). 

W przypadku gdy towar jest odprawiany w Polsce i to polski urząd celny generuje komunikat IE-599, w opinii organu wydającego interpretację właściwe jest dokumentowanie eksportu pośredniego przez przesłanie tego komunikatu (w wersji XML) przez zagranicznego nabywcę do Wnioskodawcy. (…)” 

Również w sytuacji, gdy odprawy celnej dokonuje agencja celna w imieniu eksportera, eksporter nie otrzyma od urzędu celnego komunikatu IE-599. Komunikat ten bowiem wysyłany jest jedynie do podmiotu dokonującego zgłoszenia wywozowego. Wówczas do zastosowania stawki 0% do eksportu niezbędne jest, aby agencja celna wysłała eksporterowi komunikat IE-599 w wersji XML. 

Moment powstania obowiązku podatkowego a wykazanie eksportu w deklaracji VAT 

Z dniem 1 grudnia 2008 r. uchylono art. 19 ust. 6 ustawy o VAT, który określał szczegółowy moment powstania obowiązku podatkowego w eksporcie. Przypominamy, że obowiązek ten powstawał z chwilą potwierdzenia przez urząd celny wywozu towaru poza terytorium Wspólnoty. Zatem do 30 listopada 2008 r. obowiązek podatkowy w eksporcie nie był uzależniony od daty wystawienia faktury, lecz od daty wywozu towaru poza terytorium Wspólnoty. 

WAŻNE: Od 1 grudnia 2008 r. obowiązek podatkowy w eksporcie powstaje na zasadach ogólnych, tj. z chwilą wydania towaru, a jeżeli dostawa powinna być potwierdzona fakturą - z chwilą wystawienia faktury, nie później niż w 7. dniu, licząc od dnia wydania towaru.
	Przykład 

Podatnik dokonał eksportu towaru i wystawił fakturę VAT w marcu br. Towar opuścił terytorium Wspólnoty w kwietniu 2009 r. Obowiązek podatkowy powstał w marcu br.


Schemat rozliczania eksportu w deklaracji


Uwaga! Przez miesiąc (kwartał) dokonania eksportu, wykazany w powyższym wykresie, należy rozumieć miesiąc (kwartał) powstania obowiązku podatkowego z tytułu eksportu. 
  

	Przykład 

Podatnik rozliczający VAT miesięcznie dokonał eksportu towaru i wystawił fakturę VAT w marcu br. 

Wariant 1: Potwierdzenie wywozu towaru poza terytorium UE podatnik otrzymał 15 kwietnia br. 

Ponieważ dokument uprawniający do zastosowania stawki 0% podatnik otrzymał przed terminem złożenia deklaracji za marzec br., podatnik wykaże eksport w deklaracji za marzec br., stosując stawkę 0%. 

Wariant 2: Potwierdzenie wywozu towaru poza terytorium UE podatnik otrzymał 28 kwietnia br. 

Ponieważ dokument uprawniający do zastosowania stawki 0% podatnik otrzymał po terminie złożenia deklaracji za marzec br., lecz przed terminem złożenia deklaracji za kwiecień br., podatnik wykaże eksport w deklaracji za kwiecień br., stosując stawkę 0%. 

Wariant 3: Załóżmy, że potwierdzenie wywozu towaru poza terytorium UE podatnik otrzyma 2 czerwca br. 

Ponieważ dokument uprawniający do zastosowania stawki 0% podatnik otrzyma po terminie złożenia deklaracji za miesiąc następujący po dokonaniu eksportu (po 25 maja br.), przedmiotową dostawę podatnik wykaże w deklaracji za kwiecień br. jako dostawę krajową (według stawek obowiązujących w kraju). Natomiast w deklaracji za czerwiec br. podatnik skoryguje sprzedaż krajową („in minus”) i wykaże sprzedaż eksportową z zastosowaniem stawki 0%.


Potwierdzenie procedury wywozu 

Przesunięcie momentu wykazania eksportu bezpośredniego na miesiąc (kwartał) następny po dokonanej dostawie możliwe jest wówczas, gdy podatnik posiada dokument celny potwierdzający procedurę wywozu. Wynika to wprost z art. 41 ust. 8 ustawy o VAT. 

W przypadku papierowych zgłoszeń celnych dokumentem potwierdzającym procedurę wywozu może być karta 1 SAD, potwierdzona za zgodność z oryginałem przez urząd celny wywozu. Natomiast w systemie ECS rolę tego dokumentu pełni komunikat IE-529, w którym urząd celny zwalnia towary do procedury wywozu. 

Można mieć jednak wątpliwości, czy potwierdzenie procedury wywozu niezbędne jest również w przypadku, gdy podatnik „przenosi” eksport pośredni do rozliczenia na następny okres rozliczeniowy. W art. 41 ust. 11 ustawy o VAT dotyczącym eksportu pośredniego ustawodawca odsyła bowiem do ust. 7 i 9 ww. artykułu, a nie do ust. 8 (który mówi o posiadaniu potwierdzenia procedury wywozu). Pamiętajmy jednak, że ust. 7 ma zastosowanie, gdy spełniony jest warunek posiadania ww. potwierdzenia (o którym mowa w ust. 8 ww. artykułu). Można zatem wysnuć wniosek, że pomimo, iż w przepisach dotyczących eksportu pośredniego brak jest bezpośredniego odesłania do ust. 8 ww. artykułu, to posiadanie dokumentu celnego potwierdzającego procedurę wywozu jest również niezbędne w przypadku eksportu pośredniego. 

Brak dokumentów potwierdzających wywóz towaru poza terytorium UE 

• Konsekwencje w VAT 

Jak wspomniano powyżej, jeżeli podatnik nie otrzyma stosownych dokumentów potwierdzających eksport towaru w odpowiednim terminie, zobowiązany jest wykazać przedmiotową dostawę jako dostawę krajową. Wątpliwości mogą jednak powstać, jak w takim przypadku obliczyć VAT należny? Czy kwota wykazana w fakturze dla kontrahenta spoza Wspólnoty jest kwotą netto, czy brutto? 

Ustawa o VAT nie daje jednoznacznej odpowiedzi na powyższe pytanie. Ustawodawca określił jednak, że w tym przypadku zastosowanie mają stawki właściwe dla dostawy tego towaru na terytorium kraju. Może to sugerować, że również podstawę opodatkowania należy ustalić zgodnie z zasadami krajowymi. 

Zgodnie z art. 29 ust. 1 ustawy o VAT, podstawą opodatkowania jest obrót. Obrotem natomiast jest kwota należna z tytułu sprzedaży, pomniejszona o kwotę należnego podatku. Kwota należna obejmuje całość świadczenia należnego od nabywcy. Obrót zwiększa się o otrzymane dotacje, subwencje i inne dopłaty o podobnym charakterze, mające bezpośredni wpływ na cenę (kwotę należną) towarów dostarczanych lub usług świadczonych przez podatnika, pomniejszone o kwotę należnego podatku. Stosując taką definicję obrotu należałoby przyjąć, że kwota należna z tytułu eksportu jest kwotą brutto, a podatek należy wyliczyć metodą „w stu”. Takie stanowisko popierają również organy podatkowe, np. Izba Skarbowa w Katowicach (interpretacja indywidualna z 30 stycznia 2009 r., nr IBPP3/443-840/08/DG), Izba Skarbowa w Warszawie (interpretacja indywidualna z 17 stycznia 2008 r., nr IPPP1/443-608/07-2/SM) oraz Izba Skarbowa w Poznaniu (interpretacja indywidualna z 19 lutego 2008 r., nr ILPP2/443-147/07-4/IM): 

„(…) kwotę otrzymaną w zamian za towary będące przedmiotem (…) eksportu towarów należy traktować jako kwotę należną, a więc kwotę brutto zawierającą w sobie podatek należny. Taka wykładnia przepisu prowadzi z kolei do wniosku, iż w stanie faktycznym opisanym przez Wnioskodawcę, metoda „w stu” jest metodą właściwą dla obliczenia podatku należnego. (…)” 
  

	Przykład 

Podatnik dokonał eksportu towaru w lutym 2009 r. Należność wykazana w fakturze wynosiła w przeliczeniu na złote 10.000 zł. Podatnik otrzymał dokument potwierdzający wywóz towaru 28 kwietnia br. 

Ponieważ do 27 kwietnia br. (do upływu terminu złożenia deklaracji za marzec br. - tj. za miesiąc następujący po miesiącu dokonania eksportu) podatnik nie otrzymał stosownego dokumentu, w deklaracji za marzec podatnik wykazał przedmiotową dostawę jako dostawę krajową: 

· w poz. 29: VAT należny obliczony metodą „w stu”: (10.000 zł x 22) : 122 = 1.803,28 zł, 
  

· w poz. 28: podstawa opodatkowania: 10.000 zł - 1.803,28 zł = 8.196,72 zł. 

Natomiast w deklaracji za kwiecień br. podatnik wykaże: 

· w poz. 28: 8.196,72 zł (ze znakiem „minus”), 
  

· w poz. 29: 1.803,28 zł (ze znakiem „minus”), 
  

· w poz. 31: 10.000 zł (ze znakiem „plus”). 


• Konsekwencje w podatku dochodowym 

Jeżeli w wyniku braku dokumentów potwierdzających wywóz towaru poza terytorium UE podatnik wykazuje sprzedaż eksportową jako sprzedaż krajową, nie wystawia faktury korygującej, lecz jedynie statystycznie oblicza VAT należny, który następnie wpłaca do urzędu skarbowego. Zapłata tego podatku nie ma jednak charakteru trwałego, gdyż podatnik odzyska go po otrzymaniu stosownych dokumentów (korygując odpowiednio sprzedaż krajową i eksportową). Dlatego też organy podatkowe uznają, że obowiązek wykazania VAT należnego od eksportu w żaden sposób nie wpływa na rozliczenie podatku dochodowego. Nie będzie zatem korygował ani przychodów, ani kosztów uzyskania przychodów. Tak uznała przykładowo Izba Skarbowa w Warszawie (decyzja z 8 lutego 2007 r., nr 1401/BP-I/4230Z-138/06/KO), Izba Skarbowa w Krakowie (decyzja z 5 maja 2006 r., nr PD1/42180-56/06) oraz Izba Skarbowa w Łodzi (decyzja z 10 kwietnia 2006 r., nr PB/II-2/4210-10/Int./06/AZB). 

Jaki kurs walut zastosować do eksportu towaru? 

Od 1 grudnia 2008 r. dla celów VAT kwoty wykazane w walucie obcej przelicza się na złote według kursu średniego danej waluty obcej ogłoszonego przez Narodowy Bank Polski na ostatni dzień roboczy poprzedzający dzień powstania obowiązku podatkowego. 

Natomiast dla celów podatku dochodowego przychody w walutach obcych przelicza się na złote według kursu średniego ogłoszonego przez NBP z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego dzień uzyskania przychodów. Za dzień uzyskania przychodów uważa się dzień wydania rzeczy, nie później niż dzień: 

· wystawienia faktury albo 
  

· uregulowania należności. 

WAŻNE: Jeżeli podatnik wystawi fakturę eksportową w dniu wydania towaru, data wystawienia tego dokumentu przesądzi o powstaniu obowiązku podatkowego w VAT oraz o powstaniu przychodu podatkowego (jeżeli do tego dnia nie otrzymano zapłaty). Wówczas możliwe będzie zastosowanie jednakowego kursu walut dla celów VAT, podatku dochodowego i celów bilansowych. Będzie to średni kurs NBP z ostatniego dnia roboczego poprzedzającego dzień wystawienia faktury.
	Przykład 

Dnia 27 lutego br. podatnik sprzedał towar kontrahentowi z USA na kwotę 10.000 USD. Potwierdzenie wywozu towaru poza terytorium UE uzyskał 28 kwietnia br. (po terminie złożenia deklaracji za miesiąc następujący po miesiącu dokonania eksportu). Średni kurs NBP z 26 lutego br. wynosił 3,6869 zł/USD.


Dekretacja w lutym 2009 r.: 
  
  

	Opis operacji
	Kwota  
(w zł)
	Konto
	Wpływ na  
podatek  
dochodowy

	
	
	Wn
	Ma
	

	1. 

Faktura dokumentująca eksport towaru 
(10.000 USD x 3,6869 zł/USD):

2. 

Wyksięgowanie wartości sprzedanego towaru 
(kwota przykładowa)


	36.869  

20.000
	20 

73-1
	73-0 

33
	Przychód/  
koszt  
podatkowy


Dekretacja w marcu 2009 r.: 

	Opis operacji
	Kwota  
(w zł)
	Konto
	Wpływ na  
podatek  
dochodowy

	
	
	Wn
	Ma
	

	3. 

PK - korekta dostawy eksportowej ze względu na niespełnienie warunków do zastosowania 0% stawki VAT:

a)

korekta dostawy eksportowej:

b)

VAT należny [(36.869 zł x 22) : 122]:

c)

sprzedaż krajowa: (36.869 zł - 6.648,51 zł):


	36.869 
6.648,51 
30.220,49 
	73-0

	22-2 
73-0
	Nie wpływa  
na przychód podatkowy


Dekretacja w kwietniu 2009 r.: 

	Opis operacji
	Kwota  
(w zł)
	Konto
	Wpływ na  
podatek  
dochodowy

	
	
	Wn
	Ma
	

	4. 

PK - otrzymanie dokumentów uprawniających do zastosowania stawki 0%:

a) 

korekta sprzedaży krajowej:

b) 

VAT należny:

c) 

sprzedaż eksportowa:


	30.220,49 
6.648,51 
36.869
	73-0 
22-2 
 
	73-0
	Nie wpływa  
na przychód podatkowy


Księgowania: 



Uwaga! Powyższy sposób ujęcia sprzedaży w księgach rachunkowych powoduje rozbieżność między przychodem podatkowym a bilansowym. Niestety, w omawianym przypadku rozbieżności tej nie da się uniknąć. Zatem w przypadku braku stosownych dokumentów i wykazania eksportu jako dostawy krajowej, podatnik zobowiązany jest do odrębnego ustalania przychodu podatkowego i bilansowego. 

